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要旨 : 
川崎製鉄の鉄鋼営業系で，月次販売計画策定部分をサポートする国内商談支援システム（Ｐ

ＥＧＡＳＵＳ）を開発した。本システムは，広域のネットワークを再構築し，クライアン

ト／サーバ型システムの方式でシステムを構築した。本システムの特徴としては，全社的

なデータベースである製品系現品データベースを基本情報として商社と情報共有している

点で，これにより月初の営業のピーク時の大幅な事務作業の負荷削減を実現し，さらに営

業の風土改革の一端を担った。 

 
Synopsis : 
The authors have developed PEGASUS system (Plan & Entry operations by Grouping & 
Analyzing SUpport System) to support the planning of monthly domestic sales and 
production of steel. This system was reconstructed as a new wide-area network, whose 
hardware configuration is a three-tier client-server structure system consisting of a host 
computer, UNIX servers and personal computers. One of the most prominent feature of 
this system is that this system shares product inventory database of Kawasaki Steel 
with its trading companies. The application of PEGASUS system reduced the 
salesman's workload, the number of salesmen, and the amount of stock. Moreover, the 
system carried a reformation in the environment of sales division. 
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